DER MARKT FUR KANZLEISOFTWARE AUS ANBIETERSICHT
»Die Kunden wollen eine
Prozessoptimierung*

Kanzleisoftware-Anbieter wollen dem Marktfiihrer
Datev Paroli bieten. Heinz Heineke, Vorstand der
Schleupen AG, zu seinen Pldnen.

Heinz Heineke, Vorstand der
Schleupen AG.

CONSULTANT: Die Datev ist
Marktfiihrer im Softwarebe-
reich fiir Steuerberater. Wo ist
die Datev schwach, Schleupen
aber stark?

Heineke: Die Schleupen AG,
ihre Service-Tochter S4P und
das angeschlossene Rechen-
zentrum Datego gehen auf die
spezifischen ~ Anforderungen
der Kanzlei und Mandantschaft
ein und setzen diese auch um.
Die Kunden der Schleupen AG
bestitigen dies. Die Schleupen-
Gesamtlosung bietet Vorteile
fiir verteilte Arbeitsorganisatio-
nen mit Niederlassungen, Au-
Benstellen, Heimarbeitsplatzen,
mobilen Arbeitsplatzen und den
Mehrfirmenbetrieb.

Gleiches gilt fir die effiziente
Nutzung des Internets, fiir den
Leistungsverbund ~ zwischen
Mandant und Kanzlei, die
Kanzleiorganisation und das
Kanzleicontrolling. Dies wie-
derum ist auf die Organisati-
onsanforderungen abgestimmt.
Ebenso bietet Schleupen fach-
liche Tiefe in Standardlésun-
gen

wie Rechnungswesen,

Abschluss, Lohn und Gehalt.
Hinzu kommt die Mdoglichkeit,
die Kanzlei individuell aus-
zugestalten — vom Corporate
Design bis hin zum Projektge-
schift fir besondere Mandan-
tenbranchen. Auflerdem bieten
wir auch eine vollstindige und
automatische Integration des
Dokumentenmanagements, in-
klusive einer revisionssicheren
Archivierung.

CONSULTANT: Einige Steu-
erberater schrecken vor ei-
nem Systemwechsel zuriick
— zumal viele Steuerfachan-
gestellte den Umgang mit der
Datev-Software seit Beginn
ihrer Ausbildung kennen. Wie
reagiert Schleupen auf solche
Vorbehalte?

Heineke: Das Entscheidungs-
kriterium unserer Kunden ist
die Effizienzsteigerung der
Kanzlei, verbunden mit ho-
her Mandantenzufriedenheit.
Aber auch die kontinuierliche
Verbesserung des Deckungs-
beitrags rechtfertigt die Um-
stellung der Organisation. Die
Prozessoptimierung steht bei
Schleupen-Kunden im Vor-
dergrund, nicht die einzelnen
Funktionen der Software.

CONSULTANT: Wie beein-

flussen Finanzinvestoren die

Kanzleisoftwarebranche?

Heineke: Seit 35 Jahren bietet
die Schleupen AG Ldosungen
fiir den Markt der Steuerbera-
ter und Wirtschaftspriifer. Das
Engagement von Finanzinves-
toren bestétigt uns nur darin,
diesen Weg fortzusetzen.
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